La empresa
fundada por
Joaquin Romero
se ha consolidado
sin ningin tipo de
ayuda financiera,
s6lo con recursos
propios o de
familiares.

GUBRIR UN NIGHO DE MERGADO NO CUBIERTO

BJ ADAPTAGIONES

J Adaptaciones surge
Bde la necesidad,

pero también del
empuje y las ganas de
vivir de Joaquin Romero,
que lleva mas de 20
anos lidiando con una
esclerosis miltiple. En
2002, los efectos de esta
enfermedad degenerativa
ya eran acusados, por lo
que decidié adaptar su
casa para minimizar el
impacto de la reduccién
de movilidad en su vida
cotidiana. Entonces des-
cubrié que en el mercado
no existian las soluciones
que necesitaba. “Habia
empresas de domética,
que permitian regar las
plantas del jardin, bajar
un toldo... pero lo que
yo que queria era poder
controlar mi casa si un dia
no podia usar las manos”,
explica Joaquin.
Vio la oportunidad y se
asocio con su herma-
no Borja para crear la
compaiia. “Ni él ni yo
nacimos con vocacion de
emprendedores. Fue mas
la necesidad y el caracter
connatural de los dos ha-

cia la innovacion”, afirma.
BJ Adaptaciones disefia,
produce y distribuye todo
tipo de soluciones para
aumentar la autonomia

y mejorar la calidad de
vida de las personas con
discapacidad. Cuenta con
un amplisimo catélogo,
que incluye conmutadores
sencillos o de precision

Romero, con
esclerosis
miiltiple, detectd
|3 necesidad

no cubierta de
soluciones para
Dersonas como el

(para manejar con el
dedo indice o pulgar, con
soplido o aspiracion, con
el mentén o la lengua,
con el pie ...), sistemas
de control del entorno do-
méstico (interfono, luces,
persianas, puertas...),
avisadores, dispositivos
para manejar el ordena-
dor, mévil o tablet (con la

mirada, con ratones adap-
tados o desde el joystick
de la sillas de ruedas),
equipos de comunicacion
aumentativa, juguetes
adaptados, camas, etc.
Vende tanto a particula-
res como a instituciones
y exporta a mas de 15
paises. “Hace 4 6 5 afios
vimos lo que se venia
encima. Nuestros clientes
dependian casi al 100%
de las ayudas publicas,
asi entendimos que habia
que dar el salto interna-
cional”. La empresa ha
conseguido consolidarse
sin ningln tipo de ayuda
financiera. “Debias tener
un nivel de ingresos muy
precario para poder pedir
aquello. Tuvimos que recu-
rrir al entorno familiar”,
declara Joaquin.

Desde el punto de vista
empresarial, la enfer-
medad de Joaquin ha
supuesto mas una forta-
leza que una debilidad.
“Hablar de silla a silla con
un cliente da una entrada
directisima. Ven que no
hablas como un comer-
cial”, apunta.
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